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Uber mich

Mit tiber 17 Jahren Erfahrung in der Telekommunikationsbranche, in
Unternehmensfiihrung, Vertrieb, Coaching und der Beratung von Griindern begleite ich
Unternehmen zielgerichtet bei ihrem Wachstum. Ich kombiniere strategisches Denken mit
operativer Umsetzungsstarke.

DC SalesConsulting bietet nicht nur konzeptionelle Beratung, sondern iibernimmt auf
Wunsch auch die operative Umsetzung durch eigene Agenturstrukturen. Dadurch erhalten
Auftraggeber eine ganzheitliche Vertriebslosung - mit Konzept, operativen Zielen und
Umsetzung aus einer Hand.

Leistungsportfolio

1. Strategieberatung & Geschaftsentwicklung

e Entwicklung von Wachstumsstrategien

e Optimierung von Vertriebskanélen: Fachhandel, D2D, Tele Sales, Online
KPI- & OKR-orientierte Steuerung

2. Vertriebsberatung & -coaching

Skalierung von Vertriebsstrukturen

Coaching von Vertriebs- und Fiihrungsteams



Rekrutierung und Steuerung von Handelsvertretungen

. Vertriebskonzepte & Verkaufslosungen

Erstellung individueller Vertriebskonzepte
Wohnungswirtschaftsvertriebskonzepte
Mehrfamilienhausvertriebskonzepte
Cross-Selling-Konzepte

. Flihrungskrafte- & Teamcoaching

Entwicklung von Fithrungskompetenzen
Teamentwicklung und Teambuilding
Motivation und Leadership

. Schulung & Weiterbildung

Seminare fiir [HK-Lehrgange (Betriebswirte, Wirtschaftsfachwirte)
Schulungen in Unternehmensfiihrung, Organisation & Vertrieb
Individuelle Weiterbildungskonzepte

. Franchise- & Filialsystemberatung

Aufbau und Optimierung von Franchisestrukturen
Standortentwicklung und Performanceanalysen
Umsetzung von CI-Strategien

. Interimsmanagement Vertrieb

Temporire Ubernahme von Vertriebsleitung oder Projektfiihrung
Umsetzung kurzfristiger Umsatz- und Restrukturierungsziele
Coaching & Ubergabe an interne Teams

. Zielgruppen- & Marktanalysen

Durchfiihrung von Marktanalysen zur Vertriebsfokussierung
Entwicklung von Buyer Personas
Identifikation neuer Geschaftspotenziale

. Speaker

Inspirierende Vortrage zu Vertriebsthemen, Digitalisierung und
Unternehmensentwicklung

Speaker auf Fachkongressen, Netzwerktreffen und Informationsveranstaltungen
Praxisnahe Impulse aus 17 Jahren Vertriebserfahrung mit Fokus auf
Telekommunikation



